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Essa pesquisa foi realizada junto às empreendedoras apoiadas pela ASPLANDE, que par-
ticiparam em 2021 do Projeto Basta à Violência Doméstica, que formou 55 empreende-
doras como Embaixadoras dos Direitos da Mulheres.

A Pesquisa teve como objetivo saber: como as Embaixadoras estão atuando; quais os 
resultados dessa atuação; como estão usando a Cartilha Basta à Violência Doméstica 
que foi produzida durante o processo de formação; como estão as vendas dos produtos 
que elas desenvolveram com o Tema Não à Violência e que gerou o Catálogo de Produtos; 
e ouvir quais as sugestões de temas para serem abordados nos próximo Ciclo de Forma-
ção das Embaixadoras dos Direitos das Mulheres. 

O formulário da pesquisa foi enviado para as 55 Embaixadoras, das quais 51 responde-
ram. A seguir vamos conhecer os resultados.
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Nota: As duas que disseram que ainda não tiveram oportunidade de orientar alguma 
mulher falaram que não se deparam com mulheres que estavam sofrendo algum tipo de 
violência.
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 Caso tenha respondido SIM, quais sugestões:

28 respostas

“Como criar filhos no mundo de hoje”

“Mulheres empreendendo nos dias difíceis.”

“Como se renovar,empodera, pois ficamos comendo do julgamento, acabamos por aceitar 
o julgamento como verdade.”

“Conquista das mulheres nos dias de hoje”

“Violência ao jovem idoso e crianças”

“Como abordar temas tão delicados com mulheres desconhecidas, formas de aproxima-
ção (as vezes é dificil)”

“Cuidar da violência contra crianças”

“Sexo responsável”

“O mesmo tema sobre violências”

“Enfrentamento sem Mendo tanto no racismo e assédio vindo do chefe,colegas ou 
mesmo da família”

“Questões financeiras como poupar em tempos de Crise, e Como investir e ter retorno 
seguro, e empreender e capacitação profissional.”

“Incentivo a perca do medo! Formas de como demonstrar que sempre tem um grupo de 
apoio.”

“Continuidade para esmiuçar cada violência, de preferência a piscólogica.”

“Maus tratos a criança”

“Emprego e educaçai”

“Orientação às mulheres violentas”

“Abuso infantil”

“(Não) a violência na escola”

“Palestra comp educar nossos filhos no mundo de hoje”

“Assédio no trabalho (todos os tipos), violência no parto...”

“Empoderamento feminino”

“Educar os homens, e educar as crianças nas escolas.”

“Gostaria que fizessemos este curso voltado para os homens! Lutamos pelo direito de 
igualdade, sem tê-los juntos nessa luta, pouca coisa muda. Formar embaixadores para 
lutarem conosco, e buscar meios de se tratarem e falar por eles também é agregar mais e 
mais pessoas na luta pelo direito a vida”

“Como intervir nas violências sofridas por menores de idade.”

“Emponderamento feminino, mercado de trabalho a vítimas de violência doméstica”

“Sobre autoestima da mulher”

“Gostaria que o tema violência psicológica fosse mais explorado, pois para muitos ela é 
vista como uma brincadeira e passa desapercebida.”

“O acompanhamento para as mulheres que viveram violência doméstica”
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Caso tenha respondido Não: Por quê?

32 respostas

“Não recebi encomendas”

“ainda não teve nenhum pedido”

“Ainda estou sem logística pra redes sociais e envio, mas já estou trabalhando essa parte”

“Deve ser por causa da situação que estamos passando hoje.”

“Por não ter muita abilidade com as redes socias”

“Sem comentários.”

“Por que as vendas estão difíceis para todos os produtos”

“Ninguém se manifestou até agora com a divulgação”

“Talvez eu não tenha divulgado corretamente”

“Não enviei pra cartilha”

“Não sei vender por redes sociais e não tenho feito feiras”

“Eu não tive meus produtos a venda. Pois queria participar das formações.”

“Não sei, creio q por falta de divulgação”

“Não obtive nem um pedido”

“Sou Prestadora de serviços”

”Apenas participei,não desenvolvi produto”

“Tenho oferecido. Porém ainda ninguém se interessou. Acredito que divulgando cDa vez 
mais, explicando sobre o simbolo as vendas acontecerão”

“Eu acredito que seja pela atual situação financeira no Brasil, onde a maioria das pessoas 
não estão conseguindo nem colocar comida na mesa e meu produto não é de primeira 
necessidade”

“Falta de tempo”

“Devido a tratamento de saúde, ainda não tive tempo para me dedicar às vendas”

“Não tenho produto”

”Estou negociando pedido já que a minha linha de produtos é atacado”

“Por que não tive pedido para o meu pedido”

“Não sei ,”

“Por falta de mais divulgação.”

“Não tive nenhum pedido.”

“Porque o produto que produzir não e utilitário, e um produto de enfeite.”

“Porque descobri que meu produto é a palavra. É a poesia e a arte como terapia e ressigni-
ficação. Palestras e os livros que escrevo e por essa razão estou mudando e me modelan-
do pra dar ênfase ao que realmente faço!”

“Precisamos de mais divulgação”

“Pq não divulguei ainda o meu produto, não tive tempo estou na correria de médico e fisio-
terapia”

“Preciso aumentar a divulgação”

“Pq só fiz uma qualidade do produto tenho outros chaveiros. A variedade ajuda em outras 
escolhas”
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